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Quiénes somos? 

Clientes 
Objetivo

EmpresasEmpresas ruralesrurales / / agroindustriaagroindustria ambientalmenteambientalmente
sosteniblessostenibles y y socialmentesocialmente responsablesresponsables..

Negocio FondoFondo de de inversiinversióónn social sin fines de social sin fines de lucrolucro / / 
FinanciamientoFinanciamiento empresarialempresarial..



3

Quiénes Somos? 

600 cr600 crééditos para 340 empresas y 27,000 ditos para 340 empresas y 27,000 
pequepequeñños productores en 30 paos productores en 30 paííses por un total ses por un total 
de $130 millones de $130 millones tasa de repago del tasa de repago del 99.5% 99.5% 

Historial
Crediticio

Servicios 
Tipos de Tipos de CrCrééditosditos
EducaciEducacióón financiera (n financiera (PorFinPorFin))
Asesoramiento a la banca comercialAsesoramiento a la banca comercial
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Distribución Geográfica

América Latina: Belice, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Costa Rica, República Dominicana, 
Ecuador, El Salvador, Guatemala, Honduras, México, Nicaragua, Paraguay, Perú

Africa: Etiopía, Ghana, Costa de Marfil, Kenya, Malawi, Mozambique, Rwanda, Africa del Sur, 
Tanzania, Uganda 

Asia: Timor del Este, India, Indonesia, Filipinas, Tailandia



Productores & 
Empresas rurales
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Sectores a Financiar ….....
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Estrategia

Catalizar

Redes & Alianzas
Conocimiento & Mejores prácticas 
Colaboración & proyectos pilotos

Financiar
Innovando finanzas rurales

Crédito directo

Crédito sindicado

Innovación de productos

Capacitar
Apoyando capacidad local 

Educación financiera

Asistencia Técnica Pre-Inv.

Asesoría a bancos



8

Educación financiera

Porvenir Financiero (PorFin)

Inicio proyecto piloto(2006): Guatemala, 
México, Nicaragua

Segunda fase (2008): Costa Rica, El 
Salvador, Honduras 

Duración: 4 años; $2.4 millones

Alcance: 55 coops; 25,000 personas

Aportes: $1.6 millones BID, $800,000 
sector privado

BID/FMIBID/FMI

http://www.citigroup.com/citigroup/homepage/index.htm
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Currículum:

Gerencia financiera & conceptos 
empresariales básicos

Manejo de crédito interno a asociados 

Alfabetización financiera de las 
organizaciones de base

Enlace del sector financiero en los países 
participantes de PorFin

Educación financiera
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Modelo de financiamiento

1. Comprador:  Ordenes de compra/contrato.
2. Desembolso contra contratos (60%) 
3.  Producción, procesamiento y exportación del producto
4.  Repago vía cesión de factura – contrato
5.  Remanentes de dinero.

http://en.wikipedia.org/wiki/Image:JSainsbury.PNG
http://en.wikipedia.org/wiki/Image:Tabasco.svg
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://www.transfairusa.org/images/ftc_logo_lg.jpg&imgrefurl=http://preachersjourney.blogspot.com/2005_09_01_archive.html&h=2800&w=2100&sz=183&tbnid=rIHNBsfcHTK4aM:&tbnh=150&tbnw=113&prev=/images%3Fq%3Dfair%2Btrade%2Blogo%26um%3D1&start=3&sa=X&oi=images&ct=image&cd=3
http://www.organic.org/articles/showarticle/article-201
http://blog.ecolect.net/wp-content/uploads/2007/12/fsc-logo.jpg
http://www.mrag.co.uk/Images/MSC_logo_transparent.gif
http://pgp.klia.com.my/v1/images/logoGeenGlo.gif


¿Cuál es el perfil del 
cliente?

- Tipo de empresa:  organización de 
productores ó empresa privada 
independiente.

- En el caso de empresa independiente:  
procesador, acopiador, exportador, etc, con 
amplia base de proveedores de pequeños y 
medianos productores. 

- Ventas de exportación (usualmente no 
mercado local)

- Contratos de compra Exportac.

- Un año relación con comprador.

- Empresa: 2años de operación.

- Uso de buenas prácticas de producción 

- Que tenga capacidad de pago del crédito
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Servicios financieros

CrCréédito para acopio y dito para acopio y 
exportaciexportacióónn
PrePre -- & Post& Post--cosechacosecha

InversiInversióón activos fijosn activos fijos
Mantenimiento de cultivosMantenimiento de cultivos

PrPrééstamos corto plazostamos corto plazo PrPrééstamos largo plazostamos largo plazo



Plazo: MPlazo: Mááximo de 12 ximo de 12 
mesesmeses
InterInteréés: 8.5s: 8.5-- 11.5% 11.5% 
anual sobre saldosanual sobre saldos
GarantGarantíía: contratos de a: contratos de 
exportaciexportacióón  & 60%n  & 60%
Para capital de trabajoPara capital de trabajo

PrPrééstamos corto plazostamos corto plazo PrPrééstamos largo plazostamos largo plazo

Inversión y mejoras 
operativa - ambiental
Plazo: Entre 2 y 6 a: Entre 2 y 6 aññosos
InterInteréés: 8.5s: 8.5--11.5% 11.5% 
anual sobre saldosanual sobre saldos
GarantGarantííaa: hipoteca : hipoteca óó
prendariaprendaria. . 
Para capital de trabajo, Para capital de trabajo, 
inversiinversióón en activos n en activos 
fijosfijos

Condiciones de crédito



1. Pre-aplicación / Evaluación preliminar
2. Formularios de Aplicación / Análisis de 

crédito
3. Comité de Crédito
4. Firma de documentos legales y desembolso 

del préstamo

Organización Local / Ofic. Root Capital

PerPerííodo para aprobaciodo para aprobacióón:  n:  aproxaprox 44--5 semanas5 semanas

¿Pasos para financiamiento?
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Gracias
William Portilla 

Ofic Regional Lationamérica /

Costa Rica 

Tel : (506) 2257.7116, F: (506)

2258.3124.

wportilla@rootcapital.com, 

www.rootcapital.org

mailto:wportilla@rootcapital.com
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